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A “expansão da empresa a nível da venda por grosso, onde é 

necessário ter informação correcta num curto espaço de tempo”, 

originou a necessidade de investir em Tecnologia de Gestão, como 

afirma o Dr. Paulo Henriques, Director Financeiro da SICALMA. 

 

A escolha recaiu sobre o Software de gestão Primavera, com a pos-

sibilidade de controlar lotes “para efeito de rastreabilidade, e as 

datas de validade “de forma a garantir o melhor escoamento da 

mercadoria mantendo a regra FIFO”. 

 

O investimento efectuado permitiu à SICALMA uma maior rapidez 

e automação na análise de resultados, o que levou ao 

“melhoramento de diversos procedimentos internos”. Uma vanta-

gem sublinhada pelo Director Financeiro foi a “integração com o 

sistema informático existente nos estabelecimentos de restaura-

ção”. 

 

Foram implementados os módulos de Logística, Financeiro, Recur-

sos Humanos e Imobilizado, e este projecto conta também com 

“diversos desenvolvimentos específicos do negócio da SICALMA, 

onde se inclui por exemplo a ligação ao sistema WinRest” dos res-

taurantes Grill 20, como explicou Rui Vitorino, Responsável da Uni-

dade de Negócio Primavera da inCentea. A implementação, que 

durou cerca de seis meses, contou com o trabalho de dois consul-

tores da inCentea alocados ao projecto.  

 

“Ter um programa com todos os módulos integrados, abreviando 

assim os trabalho é, para o Dr. Paulo Henriques, uma das mais-

valias do investimento feito. A possibilidade de obter informações 

actualizadas e pormenorizadas permite facilmente “efectuar outros 

tipos de análise, quer a nível de tesouraria, de logística e financei-

ro” e melhora a comunicação interna entre as diversas lojas Talho 

20, Grill 20 e a sede. 

EXPANSÃO NACIONAL LEVA SICALMA A IMPLEMENTAR PRIMAVERA 

ACOMPANHAR O CRESCIMENTO 
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Fundada em 1965, a SICAL-

MA – Sociedade Industrial e 

Comercial de Carnes de 

Almada e Seixal Lda conta 

com 30 lojas talho 20 e 4 

restaurantes Grill 20 nos 

concelhos de Lisboa, Alma-

da e Seixal. Com um volu-

me de negócios que corres-

ponde a 20 milhões de 

euros e 150 colaboradores. 
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